
PMK078 
กลยทุธก์ารเพิม่ยอดขาย 
          ในสภาพของการแข่งขันที่รุนแรงเช่นนี้ การขายจะ
ประสบความสําเร็จหรือลม้เหลวนั้น มีปัจจัยต่างๆ มากมายที่
สง่ผลกระทบโดยตรง ไม่ว่าจะเป็นสนิคา้ พนักงานขาย คู่แข่ง 
รวมถึงสภาวะแวดลอ้มต่างๆ  พนักงานจะตอ้งอาศัยทักษะ 
เทคนิค ลูกล่อลูกชนในการเพิ่มยอดขายใหไ้ดด้ว้ยการบริหาร
ปัจจัยต่างๆอย่างมีประสิทธิภาพ หากพนักงานขาดทักษะ
ดังกล่าวแลว้ ยอดขายย่อมลดลงอย่างแน่นอน หรือ เพิ่มขึ้น
อยา่งไมเ่ต็มที ่ดงันัน้จงึจําเป็นอยา่งยิง่ทีพ่นักงานขายตอ้งเรยีนรู ้
เทคนคิและยทุธวธิใีนการขายและการบรหิารยอดขาย เพือ่สรา้ง
โอกาสแหง่ความสําเร็จในการขายและเพิม่ยอดขายในทีส่ดุ 
          หลักสตูรนี้ จงึไดพั้ฒนาขึน้มาเพื่อใหท้มีขาย ไดเ้รียนรู ้
เทคนิคในการเพิ่มยอดขายอย่างมีเป็นระบบ ไดส้ํารวจและ
วเิคราะหแ์นวทางการปฏบิัตดิา้นงานขายของตน การทํากจิกรรม
ดา้นการเสนอขายทีป่ระยุกตข์ ึน้ใหส้มจรงิ จนในทีส่ดุเมือ่จบการ
อบรม ผูเ้ขา้สัมมนาสามารถสรา้งยุทธวธิีในการเพิ่มยอดขาย 
และประยกุตต์อ่ยอดความรูด้า้นการขายไดด้ว้ยตนเอง  
 
 
หลกัสตูรนีเ้หมาะสมกบั 
พนักงานขาย, พนักงานการตลาด, ผูป้ระสานงานกับลกูคา้, ฝ่าย
สนับสนุนการขายและการตลาด, ผูจั้ดการฝ่ายขาย, ผูจั้ดการ
ฝ่ายการตลาด, ผูจั้ดการงานบริการลูกคา้, ผูจั้ดการงานลูกคา้
สมัพันธ,์ ผูจั้ดการทั่วไป, กรรมการผูจั้ดการ, เจา้ของธุรกจิและ
ผูส้นใจทัว่ไป 
 
 
วทิยากร 
อาจารยส์พุจน ์กฤษฎาธาร 
การศกึษา 
ปรญิญาโท บรหิารธรุกจิมหาบณัฑติ สาํหรับผูบ้รหิาร 
(Executive MBA)  
สถาบนับณัฑติพัฒนบรหิารศาสตร ์(นดิา้)  
ปรญิญาตร ีเภสชัศาสตรบ์ณัฑติ มหาวทิยาลยัเชยีงใหม ่ 
ตําแหน่งงาน 
 General Manager บรษัิท ไฮโพ เทรนนิง่ แอนด ์คอนเซา้ท์
แทนซี ่จํากดั 
 บรรยายและฝึกอบรมในองค์กรและบริษัทชั ้นนําต่าง ๆ 
มากมายทัง้ภาครัฐและเอกชน 
 
 
 
ประโยชนท์ีจ่ะไดร้บั 
  เพือ่ใหผู้เ้ขา้รับการอบรมไดท้ราบหลักการและกลยุทธด์า้น
การเพิม่ยอดขายอยา่งเป็นระบบ   
  เพือ่ใหผู้เ้ขา้รับการอบรมสามารถนําความรูท้ีไ่ด ้ไปใชใ้หเ้กดิ
ประโยชนส์งูสดุแกอ่งคก์ร 
 
 
 
รปูแบบของหลกัสตูร 
การบรรยายพรอ้มเอกสารประกอบ , Work Shop , สรุป คําถาม 
คําตอบ 
 
 
 
 

กลยทุธ.์...การเพิม่ยอดขาย 
“เรยีนรูเ้คล็ดลบัการเพิม่ยอดขายงา่ย ๆ แตไ่ดผ้ลลพัธท์ ีเ่ป็นเลศิ” 

หลกัสตูร 1 วนั 

วนัองัคารที ่ 23 สงิหาคม  2559 
โรงแรมอมาร ีบเูลอวารด์ สขุมุวทิ 5 

ถา้คณุเป็นผูห้น ึง่ทีต่อ้งการ... 
  เรยีนรูก้ารเตรยีมพรอ้ม!!! ปัจจยัแหง่ความสําเร็จ
ในการสรา้งโอกาสทางการขาย เพือ่เพิม่ยอดขาย 
  เรยีนรูว้เิคราะห.์.....ปัญหาดา้นการขายและแนว
ทางแกไ้ข 
  เรียนรู ้เจาะแก่น. .. ..การวิเคราะห์คู่แข่ง เพื่อ
แสวงหาโอกาสการขาย 
  เรยีนรูป้ฏบิตักิาร ... การเพิม่ยอดขายดว้ยตวัเอง 
  เรยีนรูก้จิกรรมจําลองสถานการณ์การขาย เพือ่
หายทุธวธิกีารเพิม่ยอดขาย 

เชญิสาํรองทีน่ ัง่ดว่น  

Organized by: 

www.brainasset.com 

ระยะเวลา 
จํานวน 1 วนั (9:00 น. – 16:00 น.) 
 
สถานที ่
โรงแรมอมารบีเูลอวารด์ สขุมุวทิ5 
 
คา่ลงทะเบยีน 
Normal 
ทา่นละ    4,500 บาท + VAT 7% รวมเป็น 4,815 บาท 
 
Promotion  
พเิศษ ! สง่เขา้อบรม 3 ทา่นขึน้ไปลดราคาลงอกีทา่นละ 
300 บาท 
ทา่นละ    4,200 บาท + VAT 7% รวมเป็น 4,494 บาท 
 
เฉพาะนติบิคุคลสามารถหักภาษี ณ ทีจ่า่ย 3% ได ้
ราคานีร้วมเอกสาร อาหารวา่งและอาหารกลางวนัตลอดหลักสตูร 
 
ใบเสร็จค่าลงทะเบียน สามารถนําไปบันทกึหักค่าใชจ้่ายทาง
บญัชไีด ้200 % 
 
 



08:30 – 09:00 ลงทะเบยีน        
Module 1  
โอกาสแหง่การขาย และกลยทุธก์ารเพิม่ยอดขาย 
1. เตรยีมพรอ้ม!!! ปัจจัยแหง่ความสําเร็จในการสรา้ง
โอกาสทางการขาย เพือ่เพิม่ยอดขาย 
2. วเิคราะห.์.....ปัญหาดา้นการขายและแนวทางแกไ้ข 
3. เจาะแกน่.....การวเิคราะหค์ูแ่ขง่ เพือ่แสวงหาโอกาส
การขาย 
     * ใครคอืคูแ่ขง่ 
     * จุดออ่น จุดแข็งของคูแ่ขง่ 
     * เปรยีบเทยีบยอดขาย 
     * การตดิตามขอ้มลูและความเคลือ่นไหวคูแ่ขง่ 

 

วนัองัคารที ่23  สงิหาคม 2559 

12:00 – 13:00 รบัประทานอาหารกลางวนั 
Module 2  
เพิม่ยอดขายดว้ยหนึง่สมอง สองมอื และความพรอ้ม 
4. ปฏบัิตกิาร ... การเพิม่ยอดขายดว้ยตัวเอง 
     * สรา้งระบบการทํางาน 
     * การวางแผนเป้าหมายการขายในแตล่ะเดอืน 
     * วางแผนการขายใหเ้หมาะเจาะกับลกูคา้ 
     * การขายอยา่งเป็นระบบเป็นขัน้ตอน 
     * การจัดเก็บขอ้มลูลกูคา้และความเขา้ใจลกูคา้เป็นรายๆ 
     * ความสมํ่าเสมอในการเขา้พบ 
     * การทบทวนการขาย 
     * สรา้งพลังใจ เพิม่ไฟใหตั้วเอง 
5. กจิกรรมจําลองสถานการณ์การขาย เพือ่หายทุธวธิกีารเพิม่
ยอดขาย 
(ปฏบัิต ิพรอ้มใหเ้ทคนคิ/ความเห็นเพิม่เตมิจากวทิยากร เพือ่ให ้
ยอดขายเพิม่ขึน้อยา่งเป็นระบบ) 
6. สรปุคําถามและคําตอบ 
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www.brainasset.com 

แบบฟอรม์ลงทะเบยีนเขา้รว่มงานสมัมนา 
 
1. ชือ่ : __________________________ ตําแหน่ง : __________________________        Email: _______________________ 
 
2. ชือ่ : _________________________   ตําแหน่ง : __________________________         Email: _______________________ 
 
3. ชือ่ : _________________________   ตําแหน่ง : __________________________         Email: _______________________ 
 
บรษัิท : ______________________________________________________________________________________________ 
          
ทีอ่ยู ่  : ______________________________________________________________________________________________ 
    
เลขประจําตัวผูเ้สยีภาษี 13 หลัก (จําเป็น) ________________________        สํานักงานใหญ ่      สาขา (ระบ)ุ:________________ 
 
โทรศัพท ์:  ________________________ โทรสาร : __________________________      Mobile :  ______________________ 
 
เว็บไซต:์    ________________________  ประเภทธุรกจิ  :______________________     ผูป้ระสานงาน :___________________   
 
 

ข ัน้ตอนการสํารองทีน่ ัง่ 

สํารองผา่นลกูคา้สัมพันธ ์โทรศัพท ์0 2235 6827 
กรอกแบบฟอรม์ สง่มายัง โทรสาร 0 2235 3369 

หรอือเีมลท์ี ่info@brainasset.com 
หรอืเว็บไซต ์www.brainasset.com 

การชําระเงนิ 

 เช็คขดีครอ่มสั่งจ่าย บรษัิท ซนัเด โซลชูนัส ์จํากัด  
 โอนเงนิเขา้บัญชอีอมทรัพย ์ธนาคารไทยพาณชิย ์สาขาสรุวงษ์  เลขทีบั่ญช ี002-2678130 
การแจง้ยกเลกิ: ผูส้มัครสามารถทีจ่ะยกเลกิการเขา้อบรมได ้ในกรณีทีท่า่นยกเลกิกอ่นวันงาน 15 วัน บรษัิทฯ จะหักคา่ธุรการ รอ้ยละ 10 
ของคา่สมัคร และในกรณีทีท่า่นยกเลกิกอ่นวันงาน 7 วัน บรษัิทฯ จะคนืเงนิรอ้ยละ 50 ของคา่สมัคร นอกเหนอืจากนีแ้ลว้ บรษัิทฯ จะไม่
คนืเงนิใดๆ ทัง้สิน้ 
 หมายเหต ุ การจองมผีลเมือ่ชําระเงนิเรยีบรอ้ยและโปรดแฟ็กซใ์บ Pay-in เพือ่เป็นการยนืยัน 
 

บรษัิท ซนัเด โซลชูนัส ์จํากัด (สํานักงานใหญ)่ 
  ทีอ่ยู ่283 ถนนสรุวงศ ์แขวงสรุยิวงศ ์เขตบางรัก กรงุเทพ 10500 

เลขประจําตัวผูเ้สยีภาษี 0105545017452 
 

 
อตัราคา่สมัมนาตอ่ทา่น 

สมคัรในนาม อตัราคา่สมัมนา ภาษมีลูคา่เพิม่ 7% หกัภาษ ีณ ทีจ่า่ย 3% สทุธ ิ

• บรษัิท 4,500.00 315.00 135.00 4,680.00 

• บคุคล 4,500.00 315.00 - 4,815.00 

พเิศษ ! สง่เขา้อบรม 3 ทา่นขึน้ไปลดราคาลงอกีทา่นละ 300 บาท 

• บรษัิท 4,200.00 294.00 126.00 4,368.00 

• บคุคล 4,200.00 294.00 - 4,494.00 
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